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各 位

株式会社 埼玉りそな銀行

お客さまの在庫適正化および資金繰り安定化支援に向けた

ビジネスマッチングサービスの開始について

りそなグループの埼玉りそな銀行（社長 上條正仁）は、株式会社リマーケット・エージェンシー

（社長 久保田清）と提携し、平成 22 年 12 月 1 日より、お客さまの在庫適正化および資金繰り安定化

支援に向けたビジネスマッチングサービスの取り扱いを開始いたします。

企業にとって在庫管理は資金繰りに直結する重要な経営課題のひとつですが、経済環境の変化等外部要

因に左右されることも多く、適正な水準を維持することは容易ではありません。今回の提携を通じて、在

庫処分機能（「ReMarket」市場※）を提供することにより、お客さまの在庫適正化および資金繰り安定化に

貢献できるものと考えております。

※「ReMarket」市場

主に金融機関による紹介企業を対象としたビジネスマッチング市場。新品のほか、新古品、在庫処分品、

型落ち品、Ｂ級品、規格外品も対象としている。商品価値評価の専門家として（株）リマーケット・エー

ジェンシーが、売主との協議を通じ、買取業者（ＮＰＯ法人日本動産鑑定の賛助会員である流通業者等）

の選定・条件調整等を行う。

【在庫流通マーケットのスキーム図】

当社は、地域に根ざした金融機関としてお客さまの様々な経営課題について共に考え、解決に向けた取

組みを行うことでお客さまとの強固な信頼関係を構築していくことを目指しており、今後も様々なサービ

スを通じてお客さまの多様なニーズにお応えしてまいります。
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（別 紙）

【 会社概要 】

株式会社 リマーケット・エージェンシー

所 在 地 ： 東京都中央区日本橋富沢町６-６ ホワイトセブン４０１号

代 表 者 ： 代表取締役 久保田 清 （ＮＰＯ法人日本動産鑑定 理事長）

平成22年3月に、動産の｢評価｣・｢管理｣・｢処分｣等の分野でりそなグループなどの金融機関や事業者

のビジネスサポートを実施しているＮＰＯ法人日本動産鑑定の関連会社として設立｡在庫商品等の新た

な流通市場として創設した｢ReMarket｣市場の運営事業及び流通･処分価格データベース化事業、損害保

険代理店事業を展開。


